


Copywriting 





SIAPA 
Market 
ANDA? 





BAGAIMANA PENAWARAN ANDA? 



17 Tipe PENAWARAN 

Limited Offer 

Poin 

Data 

Testimoni 

Display  

Sample 

Trial 

Demo 

GRATIS 

DISKON 

BONUS 

Hadiah 

Garansi 

Jaminan 

Voucher 

Paket 

Cash Back 



APA MEDIA PROMOSI ANDA? 



Jenis-Jenis MEDIA PROMOSI offline 

Stiker 

Mobile Branding 

Iklan TV  

Iklan Adlibs Radio 

Liputan On-Air Radio 

Talkshow Radio 

Liputan TV 

Talkshow TV 

Newsletter  

SMS Blast 

Broadcast Message 

Flyer 

Katalog 

Spanduk 

Billboard 

Baligho 

Poster 

X-Banner 



Jenis-Jenis MEDIA PROMOSI online 

Website Development 

On-Line Store 

S.E.O  

Blog Development 

E-learning 

Online demo 

Email marketing 

Trade Portal  

Market Place 

Posting di Facebook 

Membuat Fans Page 

Facebook Adds 

Promo Twitter 

Media Placement 

Landing Pages 

Google Ads  

Youtube  

Kaskus 

 





copywriting ? 













8 Elemen Copywriting Pemicu CLOSING 

Headline 

Penawaran  

Alasan 

Bonus 

Testimoni 

Garansi 

Call to Action 

N.B 







Ini Kenapa orang-orang Selalu Mengira  

Saya 10 tahun Lebih Muda 
 



Inilah Cara Menghasilkan Uang  
LEBIH BANYAK lewat Facebook 



Ini  Cara Membuat Para Kompetitor   
Iri denganmu 



Bagaimana Cara Memulai dari Bawah  

dan Menjadi Kaya dengan Cepat 



Bagaimana Anda Bisa Menurunkan  

Berat Badan 7-8 kg dalam satu minggu  

dan Tidak Merasa Lapar! 
 



Bagaimana Caranya Menghasilkan  

5 juta per hari, Bekerja dari Rumah,  

dan Tanpa Harus Pergi kemana-mana 
 



Kini Anda Bisa Memilliki Rumah Idaman  
Anda hanya modal 5 juta 



Bagaimana Anda bisa menggunakan  

alat baru ini untuk Menghilangkan  

Noda jerawat dalam waktu 2 jam  

bahkan kurang 
 



Bagaimana alat kecil ini Membantu saya 

Menghasilkan Ratusan Juta Rupiah 
 



Beri kami 3 Menit, dan kami akan  

Memperlihatkan  1 Nasehat dari  

Donald Trump, yang Dikemas dalam  

1 buah Kaos Berkualitas 
 



Bagaimana Jika Seorang TOP SALESMAN DUNIA 

 siap membocorkan Rahasianya kepada Anda? 
 



Bayangkan Anda dapat Melepaskan Rasa Lelah 

 Anda dengan Merasakan Kenikmatan Aroma Kopi  

khas Aceh yang MENDUNIA! 
 



Ah, tadi malam Saya Memimpikan Dirimu.  
Mimpinya LUAR BIASA! 

 



Cara Mendapatkan Tepuk Tangah Meriah  

– bahkan hingga Standing Applause –  
setiap kali Anda berbicara 



Segala Hal yang kami ketahui dari Diri Anda 



PERHATIAN! 

Jangan Baca Ini Kecuali Anda  

Sudah Kaya! 



Membongkar 7 Rahasia Meledakkan Omset Bisnis  
dengan Blackberry 



Tips & Trik Membuat 

HEADLINE 



“Mereka tertawa ketika Saya duduk di  

depan piano. Tapi BUNGKAM saat Saya  
mulai memainkannya" 



"Siapa lagi yang ingin Mendapatkan Jutaan  

Rupiah setiap hari?" 



"Bagaimana sebuah Ide sederhana  

membuat Saya Menghemat Ratusan  

Juta Rupiah setahun” 



"Apakah Anda sudah mempersiapkan  

Masa Tua Anda?" 



"Bagaimana Saya Mengubah Perusahaan  

Bobrok menjadi Perusahaan Paling  

Diperhitungkan Saat ini" 



"Bagaimana Mendongkrak Produktivitas  

Anda Hanya dalam 3 hari" 



"Jika Anda Menulis, Anda bisa Meraup  

Jutaan Rupiah dalam seminggu" 



"Rahasia Menggondol 7 Piala Catur  

Beruntun Terungkap!" 



Kata-kata PERANGSANG untuk Headline 

Anda 

Cepat 

Praktis 

Lebih 

Rahasia 

Terbatas 

Sekarang 

 

Penting 

Buruan 

Menarik 

Hanya 

Mudah 

Akhirnya 

Baru 

 

 

Pengumuman 

Perhatian 

Perkenalkan 

Dicari 

Spesial! 

Segera 

Cara 

 

 



Frasa PALING POPULER untuk Headline 

Inilah Cara… 

Ini Alasan Kenapa… 

Bagaimana Caranya… 

Bagaimana Anda Bisa… 

Kini… 

Jangan… sebelum… ini 

Siapa lagi… 

7 Alasan Kenapa Anda… 

 

 













HATI-HATI! 

Jangan sampai mereka berpikir… 

Siapa peduli? 

Emangnya kenapa? 

Apa untungnya buat Saya? 



ALASAN 





Frasa untuk ALASAN 

7 Alasan Kenapa Anda HARUS beli … 

Mengapa Produk ini WAJIB Anda miliki… 

Kenapa ini PENTING untuk Anda coba… 

Ini Alasan Kenapa Anda HARUS Bergabung 
Menjadi… 

Selain Alasan ini, Alasan Apa Lagi yang Membuat 
Anda Tidak MEMBELI Produk ini… 

 

 

 





BONUS 

Relevan 

Berkualitas 

Ada Harganya 

Cantumkan Benefitnya 





Mengapa  Harus  Menggunakan 

TESTIMONI 



Hirarki CLOSING 



Tips Memberikan TESTIMONI 

Semakin spesifik, semakin orang akan merasa 
bahwa ‘INI BENAR’ 

Tunjukkan dalam Bentuk Angka 

Jangan gunakan angka genap, 5, 10 atau 
kelipatannya 

Jangan semuanya ditunjukkan 

Tunjukkan Fotonya 

 
 

 

 



“Kang Dewa masih ingat pas aku 

private sama kang Dewa kemarin?  

Pas kemarin private Omsetku 200-

300 jutaan/bulan. Setelah private, 

bulan Januari kemarin tembus 650 

juta. Bulan ini 750 juta. 

Subhanallah…” 

(Erlyanie – Owner Cream BPS (erl) )  



“Omset pertama Coaching 1 

juta/hari. Sekarang rata2 udah 3 

juta/hari. Kalau weekend bisa 

tembus 5-6 juta/hari. Baru kali ini 

ngerasain enaknya bisnis. 

Sekarang punya banyak waktu 

buat diri sendiri dan orang tua” 

(Gopal – Owner Mie Akhirat) 



“Alhamdulillah…. Bulan februari ini 

tutup omset di angka 50,5 juta.” 

(Mega – Owner Frozzie Brownies) 



“Alhamdulillah…. Cari investor 

menggunakan tips 7 keajaiban di 

medan kemarin CLOSING 30jt!!!” 

(Hadi Sucipto  -  Owner HompimpaH) 



GARANSI 



GARANSI 

3 Fungsi Garansi 

Mengunci risiko mereka 

Mengatasi rasa frustasi mereka 

Alasan terkuat mereka bertransaksi dengan Anda 



Tips Memberikan GARANSI 

Hindari kata-kata Garansi yang sering digunakan 
oleh banyak orang 

Garansi harus menyentuh rasa frustasi terbesar 
yang dialami mereka 

Beriikan Garansi yang sekiranya tidak 
memberatkan Anda 



CALL  TO  ACTION! 





Contoh Kalimat CALL TO ACTION 

• Apa lagi yang Anda tunggu? Telepon sekarang juga! 

• Dapatkan katalog GRATIS kami. Hubungi … 

• Bergabunglah dengan seribu konsumen yang puas lainnya 
hari ini juga! 

• Untuk informasi lebih lanjut, hubungi…. 

• Action sekarang juga! 

• Putuskan sendiri! 

• Lakukan hari ini 

• Jangan ragu-ragu! 



Contoh Kalimat CALL TO ACTION 

• Berminat? 

• Ini adalah keputusan yang menguntungkan untuk diambil 

• Sekarang adalah saat yang terbaik! 

• Daripada hanya membacanya, mengapa Anda tidak…… 

• Buktikan sendiri! 

• Jadi, tunggu apa lagi? 

• Waktu hampir habis! 

• Mengapa tunggu sampai besok? 

• Anda harus mengambil keputusan penting 

• Anda sudah menunggu cukup lama 

 



 



N.B 

Penekanan 

Sesuatu yang belum tersampaikan di atas 

Double Call to Action 

Apa yang ditulis dalam N.B ? 



Contoh Kalimat N.B 

Kami tidak mengatakan kami yang terbaik, 
merekalah yang mengatakannya… 

Jadikan ini sebagai titik balik dalam hiudup Anda! 

Hanya ada satu kesimpulan. BELI SEKARANG! 

Siapa Cepat, Dia Dapat! 

Harga hanya berlaku untuk 50 pemesan tercepat. 
Jika HABIS, maka Saya akan menutup penjualan ini 
segera! 

 



Checklist copywriting 

Gambar / Foto 

5W + 1H 

Kemudahan Menghubungi 

Kemudahan Bertransaksi 

Data Lengkap 

 

 Headline 

 Penawaran 

 Alasan 

 Bonus 

 Testimoni 

 Garansi 

 Call to Action 

 N.B 



BANYAK PRAKTIK  

= BANYAK HASIL 






